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Cleveland Goin Now Shlppmg Spain

CLEVELAND—Morris Gisser, pres-
ident of Cleveland Coin Machine Ex-

change, Inc., this city, notified Cash
Box last week that sales plans for
coin machine exports to Spain have
already begun. The country recently
liberalized its restrictions.

During 1961 Spain received 39
amusement machines from this coun-
try and a smaller number of phono-
graphs and vendors. It is expected
that this volume will increase during
1962.

One of Spain’s leading importers
was represented here last month
when Senor Tomas, representing an
important Spanish firm, called on
Gisser in his Cleveland office to ar-

range for' fut‘ure shipments. Gisser (right) in the firm’s Chio of-
Tomas is pictured here with Morris | fices.

Cash Box—April 7, 1962
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CARTA A NUESTROS LECTORES

A propdésito de una carta dirigida a nuestro Direc-
tor, y que publicamos en este mismo nimero, hemos crei-
do ver la necesidad de insistir sobre la conveniencia
0o, mejor dicho, el ineludible compromiso de una serie-
dad comercial que debe informar todas las relaciones
de nuestro ramo comercial del automitico. E1 contenido
de la citada carta (firmada por D. Tomas Sanchez-Moya)
esta ligado al que en el numero del mes de marzo expre-
saba en su "Carta abierta de un explotador a un fabri-
cante", D. Manuel Gonzalez Comes.

La opinién pliblica tiene la creencia de que el ramo
del automadtico esti en manos de personas a las que Uni-
camente interesa hacer dinero, y que para ello fabrican
unos aparatos de buena presencia, que en cuanto se ave-
rian o sufren el desgaste natural, no pueden ser utiles
nuevamente. Esta creencia no se basa en una aprension o
desconfianza popular y gratuita, sino en hechos, afor-
tunadamente aislados, que no dejan en buen lugar a los
comerciantes de automaticos. :

Para disipar estas nubes de inquietud.y reserva ha-
cia el negocio, es preciso obrar con una casi exagerada
seriedad comercial. Decimos casi exagerada porque si
bien siempre se debe obrar con seriedad, en el ramo del.
automadtico esta seriedad debe ser mayor para conseguir
disipar los temores creados por los desaprensivos.

(Contintia en la pdgina siguiente)
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El proceso de produccion em=
pleza con la fabricacion del
producto, sigue con la venta,
explotacion directa o indi-
recta del mismo, y termina con
su atencion post-manufactura-
cion. Es decir, el fabricante
no ha terminado de producir en
cuanto el aparato se guarda en
el almacén en espera de su
venta, unicamente ha cubierto
la primera etapa de produc-
cion. Debe entonces empren-
der, juntamente con la fabri-
cacion de nuevos modelos y
aparatos, la tarea de cuidar
directa o indirectamente de
los mismos en su periodo de
explotacion. Para ello debe
estar preparado para atender
cualguier peticion de piezas
de repuesto gque aseguren el
funcionamiento del aparato
todo el tiempo que sea necesa-
rio. De ceguera e ineptitud
comercial podemos calificar
la desestimacion de tal afir-
macién. Si un aparato sufre
una averia y ésta no es repa-
rada, se producen perjuicios
para el dueho del aparato y
para el fabricante del mismo.
Para aquél representa la pér-
dida de un capital mas o menos
cuantioso; para éste, el fa-
bricante, la pérdida es mayor,
aunque a plazo més largo: si
sigue como norma el no sumi-
nistrar repuestos, sus apara-
tos no encontrarédn comprador
-nadie invierte dinero en lo
que pudiendo durar, no dura—.
La cuestioén de subsistencia se
reduce al tiempo necesario
para que los compradores se
den cuenta del engafio. Por-
aue engaiio es al fin y al cabo,
sk e L pucrics o

liecesitan por

=% .
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su continuo funcionamient, |
No existe ya la ignorancig oy |

parte del comprador. No se ]
puede ya, afortunadamente,
engafiar con una dialéectiecy
brillante y con promesas vy
afirmaciones falsas. La pro-
fusién de automaticos ha des-
pertado la curiosidad de las
personas que indagan y pre-
guntan v se informan acerca de
los aparatos existentes, para
no comprar a ciegas al prime-
ro que pase.

Las operaciones comercia-
les exigen relaciones, con-
tactos ya personales o por
carta. Cualquier sugerencia,
consulta, reclamacioén, etc.
efectuada por un explotador
debe ser considerada deteni-
damente y con interés. Siem-
pre se aprende algo aplicable
a la mejora de los productos.
Y esta mejora no se puede con-
seguir desde el punto de vista
v la experiencia del fabri-
cante en su taller, unicamen-
tc, sino considerando la ex-
periencia practica del explo-
tador, que se debe incluir en
el historial de la méquina
lanzada al mercado.

Todas 1las relaciones co-
merciales debieran estar re-
gidas por la cortesia y 1as
buenas maneras. Hay que partir
de la base de que nadie se di-
rige a otro con el anime de
hacerle perder el tiempo o de
molestar. ;Qué es mejor, que
le *tomen el pelo" a uno o per-
der un cliente por un infunda-
do temor a ello? En cualquier
caso debemos saber que no
existen excesivos profesiona-

les de la impertinente curio-
sidad. :

(Contimiia en la pdgina 132)
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BREVE HISTORIA DE LOS DISTRIBUIDORES AUTOMATICOS

EN LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA
Por G. R. SCHREIBER

A su vuelta a los Estados Unidos, ya
casado, Bolen tuvo la idea de lanzar
un nuevo aparato automético. En aquel
tiempo los Bares tenfan cerillas a dis-
posicién de los clientes, quienes las uti-
lizaban gratuftamente. Pero los clientes
procuraban en muchas ocasiones llenar
manos y bolsillos de cerillas, ocasionan-
do a veces poco menos que la ruina de
los establecimientos. Al menos esta era
la opinién de un hermano de Bolen que
habia instalado un Bar en su ciudad na-
tal de Marion.

Bolen pensé ¢por qué no buscar al-
gln aparato capaz de lograr que, sin
escaftimar las cerillas necesarias para
encender los cigarros a los clientes, és-
tos no puedan llenar sus bolsillos de
ellas? Fruto de este pensamiento fue un
pequeno aparato no accionado por mo-
nedas, al que Bolen denominé “El Yan-
kee". Su funcionamiento era sencillo.
Se abrfa la tapa del aparato y se lle-
naba con unas 100 cerillas aproximada-
mente, cerrdndose a continuacién. Las
cerillas salian por un pequefo orificio
y. al mismo tiempo, rozaban con una
superficie rugosa, apareciendo ya en-
cendidas y listas para ser usadas. El
aparato posefa también un pequefo
adminfculo para cortar la punta de los
cigarros.

El 12 de agosto de 1909, Bolen vy
dos socios més reunieron la suma de
3.000 délares para formar la North-
western Company y explotar el "Yan-
kee". En 9 meses la compaifa constru-
y6 y vendié 100.000 aparafos al pre-
cio de 2 délares y con un beneficio ne-
to de | délar por aparato.

Pero la cerilla corriente cedia rdpida-
l;;:’ﬂ‘eoel paso a la ceril'a de seguridad,
. L que ey 9 Belor Northwmstes
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Company lanzé un nuevo tipo de apa.
rato expendedor de cajas de fésforos,
al precio de | penique. Este fue el pri.
mer aparafo automético accionado por
monedas, de los muchos que fabricé la
Compafifa mencionada, que llevaba su
marca.

Mientras Bolen ponfa en marcha la
Northwestren, un tal Dr. Emil Luden,
que habfa viajado durante mucho tiem-
po por el extranjero, regresé a los Es-
tados Unidos con una cerradura accio-
nada por monedas que habia descu-
bierto en Alemania. Luden patenté el

invento y, en 1909 formé la Nik-O-Lck
Company. Luden fracasé en su intentd
de vender la cerradura accionada por
monedas para su instalacién en los la-
vabos piblicos y, descorazonado, ven-

ROBERT JUBAL
TRAVESERA DE GRACIA, 86
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di6¢ su mecanismo a C. C. Van Cleave,
quien se convirtié en el primer presi-
dente de la Nik-O-Lok. La Compafifa
decidié instalar sus aparatos con un
sistema de comisién y desde entonces
ha crecido hasta llegar a ser una de
las mayores organizaciones mundiales
relacionados con los aparatos automé-
ticos.

Los afios inmediatamente anteriores
a la primera Guerra Mundial, fueron
muy présperos para los fabricantes de
aparatos automdticos, vendiéndose en
ellos una creciente cantidad de artfcu-
los de todas clases.

Las primeras Compafifas suministra-
doras también estuvieron muy activas
durante aquellos afios, y experimenta-
ron cierta tendencia hacia las uniones
de empresas. En el afio 1911, la Fran-
co-Swiss y sus filiales fueron absorbidas
por la "Autosales Gum and Chocola-

te Company" la cual controlé entonces
32 compafiias distribuidoras de artfcu-
los para los aparatos automdticos. Al
mismo tiempo esta unién dio a "Auto-
sales" el gobierno de una cantidad de
aparatos automdticos estimada en
100.000.

Al finalizar la primera Guerra Mun-
dial, y hacia los afios veintes, la idea
de las compaiifas suministradoras fue
ampliada, ampliando también su co-
metido. Las compaffas adquirieron y
explotaron directamente los aparatos
autométicos, pagando una comisién a
los propietarios de los locales donde se
instalaban. En Dallas, Texas, se coloca-
ron en los tranvias aparatos expende-
dores de Chicle y caramelos, que tu-
vieron un éxito relativo hasta que la
imposicién de una tasa o con’rribuc}ién
por cada mdquina instalada obligé a
retirarlas de la circulacién.

Maquina combinada, vendedora de cigarros y chicle (1.900)

= 2 -
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cartas al

Muy Sr. mfo:

Recibi su amable escrito de febrero
28, lamentando no les fuera posible
facilitarme la direccién del fabrican-
te de Tocadiscos que interesaba, si
ahora la supiesen ruego me la envien
o fambién posteriormente.

Electromecanicas Japsa: Les supongo
conocedores de la direccién de estos
senores, espero me la notifiquen a co-
rreo seguido.

Pin-Balls: Por si lo estiman como posi-
ble insercién en la Revista, cual apre-
cio cada dfa mds inferesante, y fiel de-

N
[l

TARBEY & il

Santa Amelia, 51

BARCELONA (17)
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rector

fensora del Mundo del Aufomético,
adjunto esta especie de sugerencia:
"QUE ME CONTESTEN" ;@ommo bue
de interpretarse el proceder de algin
fabricante de "Pin-Balls" espafiol que
al serle consultados dafos de orden
técnico y especificaciones constructivas
dé la callada como respuesta? — S
algin posible comprador estuviese in-
teresado por conocer las preguntas for-
muladas, asf como el nombre de este
fabricante, que me lo pregunte, no
tendré el menor inconveniente en faci-
litérselo.

TOCADISCOS: Otro posible artf-u-
lo; SUCEDIDO — Tocadiscos de fa-
bricacién nacional con mecanismos y
elementos netamenfe espafioles, con-
crefamente se trata de un corriente
motor giradiscos marca Hispano Sui-
za, sin ninguna ofra particularidad de
orden alguno, uno de los cojinetes se
ha desgastado, al solicitarlo a la firma
constructora del Tocadiscos, contestan,
que, "ellos nunca han solicitado estos
repuestos, y si motores completos”. —
Resultado, el Tocadiscos estd sin fun-
cionar por este motivo, y claro es, se
solicité a la propia Hispano Suiza, res-
pondiendo que "es a la propia fébrica
de Tocadiscos a quien cabe la obliga-
cién de suministrar este repuesto”. —
El Tocadiscos sigue sin el repuesto en
cuestion. ¢ Qué es lo que cabe hacer?

Ya estoy pendiente de recibir el ni-
mero del presente mes, cual no dudo
que contendré articulos e informaciones
verdaderamente interesantes. Si Vde.
consideran abrir una seccién dedicada

(Contintia en la pdgina 150)




PROBLEMA GRAVE: LA MALA CALIDAD

Publicamos el articulo que bajo el titulo "PROBLEMA GR”AVE: LA MALA
CALIDAD" se publico en la seccion "ECONOMIA Y FINANZAS d‘? La Hoja de
Lunes, de Barcelona, del dia 30 de abril de 1962, firmado por D. Jose M.* Hysrtes,

Ya nos hemos referido en alguna
otra ocasién a la importancia que tiene
la calidad, aspecto éste no muy cuida-
do en la produccién espafiola. Si hoy
insistimos es ante la abrumadora noti-
cia dada por una poderosa empresa
que tiene fabricacién propia, pero a la
que surten casi un millar de industrias
auxiliares. De esa enorme cifra, apenas
si media docena tiene el pundonor de
servir artfculos de buena y reguladn
calidad. A la produccién de las otras
industrias hay que mantenerla someti-
da a una escrupulosa vigilancia para
que esa poderosa empresa, muy acre-
ditada, mantenga incélume su presti-
gio en la insuperable calidad de sus
productos.

Amargo, ¢verdad? Mucho y més, te-
niendo que tratar el tema desde esta
seccién, cuando tan afanosos estamos
porque lo espafiol sea, por lo menos,
fan bueno como lo mejor que pueda fa-
bricarse en el extranjero. No hace mu-
cho nos dolié en extremo vy, publicamos
la correspondiente apostilla, ante una
afirmacién que servia de bandera a
un anuncio: que en determinado vehicu-
lo de marca extranjera, no figuraba
pieza alguna espafiola. Es duro que
pueda hacerse un pregén de la mala
calidad.

Es preciso dar la batalla. Nos halla-
mos ante una nueva situacién. Estamos
a las puertas de ung liberacién com-
p\e’rc.~o|go Muy cercano si es que nos
empenamos abn en ver lejana nuestra
thcorporacién al Mercado Comin. Ya
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dijimos, y repetimos ahora, que es ho.
ra de que vuelva a surgir el orgullo de
marca. Estamos ante el arribo de ung
competencia exterior, 4vida por volcar-
nos sus productos. Podré haber alguna
defensa contra los precios, si el Estado
sigue, en un empeho quijotesco, pro-
tegiendo la produccién nacional. Pero
no hay arma que pueda defender q
muchos articulos espafioles si se empe-
han en no tfener buena calidad.

Basta ya de muebles de pacotilla,
de mucha apariencia en la parte visible
y rudimentariamente terminados en la
oculta. Basta ya de una griferia y de
unos fubos cuyo cromado barre el agua
caliente o el uso a los tres meses. Ter-
minemos con esa confeccién de trajes
con panos excelentes para el exterior
y cuya calidad se rebaja cuando ce
destina al consumo nacional. No pode-
mos arruinar marcas que fueron famo-
sas; es forzosa la autoinspeccién.

Ya es sabido que siempre habré ar-
tfculos de menguada calidad; también
lo sabe el comprador que tales co-
sas adquiere. Pero lo que es impropio
es que compre un artfculo fiado en la
marca que lo respalda y quede defrau-
dado. No basta con la propaganda ni
el dependiente con el clavel en el ojal
ni la copia de sistemas de venta extran-
jeros, si falla lo primordial; la calidad.

Es muy interesante la exportacion:
Pero el mayor mercado para la pro-
duccién espafiola estard siempre dentro
de sus fronteras. Y ese gran mercado
también desea y exige calidad.




ciMBI0 DE LOS PRODUCTOS A VENDER EN LOS DISTRIBUIDORES AUTOMATICOS

En los aparatos distribuidores auto-
méticos de varias columnas que se cons-
truyen actualmente en Espafia, es ya
perfec’romenfe conocido de todos el
que una de ellas expende chocolate.
Ahora bien, cuando llega la estacién
calurosa, las méquinas que por el lu-
gar en que estdn colocadas, se hallan
expuestas a la accién directa de los
rayos del sol, no pueden vender el cho-
colate, pues éste se reblandece por el
calor, por lo que debe sustituirse por

ofro prodchro, Jrropezondo enftonces con
la dificultad que representa el que la
altura de las pastillas de chocolate vy
la de las cajitas que contienen los de-
mas productos distribuidos por dichas
méquinas, es distinta.

Con el fin de poder informar a to-
dos nuestros lectores a quienes pueda
interesar la forma en que deben sus-
tituirse los productos en esfos apara-
tos, nos hemos puesfo en contacto con
los distribuidores de los mismeos; let fir-




( Viene de la pdgina 124)
Carta a nuestros lectores

Claro esté que ciertos deta-
lies de orden técnico deben
ser mantenidos en secreto du-
rante la gestacion del apara-
. to. Sin embargo cuando el apa-
rato ha aparecido en el merca-
do va nada referente a é1 debe
ser secreto. Si en su fabrica-
cion se ha empleado algo nuevo
VoiSe iqulere v ieon dereeho ' a
ello, poseer la exclusiva del
descubrimiento, es el Regis-
tro de Patentes quien debe ve-
lar por tal derecho, v no el
silencio ante las preguntas de
los explotadores. En cual-
quier caso nunca se debe negar
una respuesta sino por el con-
trario exponer los motivos que
pueden aconsejar un silencio
al respecto. Una cortés res-
puesta redactada con légica vy
no arbitrariamente, satisface
al. ingui sikdor,

Nuestra industria del auto-
matico todavia es incipiente.
En estos tltimos afios han pro=-
liferado los industriales del
ramo, pero no olvidemos que
Gnicamente subsistiran aqué-
1llos que ofrezcan una serie-
dad comercial, basada en una
calidad inmejorable y en una
garantia de funcionamiento
que abarque todo el tiempo
normal de existencia de un

aparato.
LA REDACCION

( Viene de la pdgina anterior)
Cambio de los productos...

ma AUTOMATIC, S. A., de Barcelong,
quienes amablemente se han prestado
a indicarnos la forma de llevar a cabo

dicho cambio.

El producto que mejor se adapfo
para vender en sustituciéon del choco-
late, son los caramelos, bastando para
ello quitar la chapita que, mediante un
tornillo, estd sujeta a la parte inferior
e interna de la columna destinada dl
chocolate. Esta chapita es la que ce-
rrando parcialmente el paso existente
en la parte posterior de la columng,
compensa la diferencia de altura enire
las pastillas de chocolate y las cajitas
de caramelos, a que antes aludiamos.
Si la chapita estd colocada, la ranura
por donde pasan los productos al so-
lir de la columna e ir a parar a poder
del usuario de la méquina cuando éste
aprieta el pulsador de la misma, es
baja y permite solamente el paso de
una sola pastilla de chocolate, no pu-
diendo pasar por ella una cajita de
mds altura, como es la de los carame-
los, pero al retirar la chapita queda la
ranura en sus dimensiones normales, con
lo que permite ya el paso de los cara-
melos.

Es desde luego importantisimo el vol-
ver a colocar la repetida chapita cuan-
do al haber transcurrido ya la estacién
calurosa, se desee volver a vender cho-
colate en lg mdaquina, pues en caso
contrario al quedar la ranura por don-
de pasan los productos alta, el apara-
to venderfa dos pastillas de chocolate
cada vez que el piblico quisiera ad-
quirir este articulo.

J. B. FERRER
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EL MUNDO DEL AUTOMATICO
DONDE LA MAQUINA SIRVE AL HOMBRE

Realmente, rdpido. Realmente, lim-
io. Realmente, eficaz. Son adjetivos
del Mundo del Automdtico. Son adjeti-
vos que se ajustan a la realidad. La
mdquina no puede sustituir nunca dl
hombre pero muchas veces lo reempla-
za con ventaja. Y el panegirico que
parece que empieza ha terminado. Me
han pedido que hable de méquinas y
de automatismo que es lo mismo que
hablar del momento, de hoy. El hoy en
Espaia es el mirar hacia adelante. El
hoy del automatismo que hay en Espa-
na es mirar mucho mds adelante. Un
dfa me encontré en Almeria —para
citar una ciudad en vias de progreso—
y escuché una conversacién de chicos
de quince afios, junto a una méquina
automdtica expendedora de chiclé. Se
pasmaba un de ellos de que una mo-
neda de cinco céntimos cuidadosamen-
te preparada para entrar por la ranu-
rfa de la méquina, le fuera devuelta
por el mecanismo correspondiente. Uno
de ellos decfa:

—iNo ves que es una mdaquinal

Un deje de admiracién habia en el
tono de sus palabras.

El hombre que no consigue hacer per-
fectas a sus obras mas directas —sus
hijos— ha conseguido artificios que no
fallan, que facilitan el trabajo, que son
incansables. Ha creado las méquinas y
en muchas ocasiones se ha convertido
en esclavo de ellas. No me negardn
que produce una satisfaccién ver como
hay méquinas cerca de nosotros —las
instaladas en la calle, en salones proé-
ximos a la calle— que estan permanen-
temente a nuestro servicio. De dia vy
de noche con variada mercancia. Y

basta accionar con ellas un instante
para que sin conversacién (la conver-
sacién del vendedor es siempre hueca-
mente halagadora) nos sirvan répida,
limpias, eficaces... Me gustaria saber
por qué las méquinas no nos facilitan
mds género, mayor variedad. En mis
garbeos por el mundo he visto méqui-
nas que resolvian una comida, un ins-
tante de sed, una precisién de tabaco,
cerillas, de montones de cosas preci-
sas. ..

Me gustarfa que las calles estuvieran
plagadas de mdquinas. La espera en
los comercios desapareceria. El ritmo
de vida no se verfa truncado por el
hecho de "ir a comprar”. Recuerdo la
época del American Bar. Mucha gen-
te también en Barcelona. El automatis-
mo no es sbélo un local dedicado a
funcionar mecénicamente. Creo que es
un servicio més amplio. Mé&s de toda la
ciudad. Opino que una ciudad estd mas
al ritmo de nuestros dias cuantos més
servicios mecdnicos realizan las méqui-
nas. Por algo se les llama mecdnicos.
El elogio a la méquina no es mas que
un reconocimiento a la inteligencia que
la ha creado. No es poner en anti-tesis
al hombre y a la méquina sino hacer
y procurar que se haga que la méquina
cumpla la funcién para la que se origi-
né: servir al hombre.

Me alegra tener ocasién de rendir
a las méquinas callejeras un elogio. Yo
dirfa mejor un piropo. Porque, ademés
de Gtiles y necesarias con la nota de su
colorido alegran la vista y las paredes
de las ciudades, de los pueblos... Y la

alegria siempre se agradece.

José Maria Carcasona
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INFORMACION COMPLETA Y AUTENTICA

Publicamos a continuacién la Editorial de la seccion de Informacion Econdmicq
de La Vanguardia aparecida el viernes 27 de abril de 1962. El inferés de dicha notq

es obvia y no precisa de comentario alguno.

"La eficacia de la Bolsa y su fluidez
como mercado dependen en gran par-
te de la realizacién de un ideal. Este
no es otro que la existencia de un ni-
mero indefinido de inversores que ac-
tien con plena conciencia de su fun-
cion y total aceptacién de su respon-
sabilidad... La Bolsa debe procurar
que fanto los inversores como los aho-
rradores fengan plena conciencia de lo
que en ella se ofrece. Lo cual equivale
a decir que debe contar con una ade-
cuada organizacién que proporcione la
més completa informacién disponible
permitiéndoles maneiar todos los instru-
mentos que conduzcan a un conocimien-
to cabal de la realidad bursétil... La
facilitacién de una adecuada informa-
cién al piblico inversor serd tanto més
perfecta cuanto mayor sea la colabo-
racién existente entre la Bolsa y las So-
ciedades en general... Parece insufi-
ciente la informacién que el inversor
recibe de la Sociedad en la cual esté
interesado a través de la Junta anudl
de sus accionistas. Por ello y aparte de
dicha Junta general, serfa muy desea-
ble que se comunicase al pilblico una
informacién trimestral —o, por lo me-
nos, semestral— relativa a la vida eco-
némica de la empresa. Con ello, se
conseguirfa, por ofra parte, anular la
fuerza del rumor (ejemplo de aquel tipo
de informacién que no debe prevale-
cer en Bolsa) y hacer més operativa la
noticia auténtica, completa, oportuna
y veraz. El Colegio de Agentes de Cam
bio y Bolsa de Barcelona inicia hoy un
camino nuevo en nuestra Patria con la
Gnica prefensién de conseguir una ma-
yor amplitud, confianza, estabilidad v
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buen funcionamiento del mercado de
capitales y defender, en lo posible, el
ahorro nacional, fundamento de nues-
tra esperada y deseada prosperidad
econbémico-social .

Los pasajes anteriores han sido ele-
gidos entre los que comprende el Edi-
torial que sirve de presentacién al ni-
mero primero del flamante "Boletin
Financiero del Servicio de Estudios e
Informacién” que acaba de distribuir
el Co'egio de Agentes de Bolsa de Bar-
celona. Nos complace sobremanera
destacar el acierto que supone la nue-

(Continiia en la pdgina 142)

e/;ic[e BAZOHA

SIEMPRE EN LA BOCA

DULCES TARDA, . A.
Ronda San Pablo, 77
BARCELONA (15)
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INGLATERRA
Los automdticos de juego

La exposicién londinense de juego, la
"Amusement Trades Exhibition", que
tuvo lugar a finales de enero y princi-
pios de febrero, estuvo bajo el signo
de los aparatos de juego y apuestas.
En comparacién con ellos, los focadis-
cos estaban en franca minorfa. La ex-
posicién constituye esencialmente una
Feria para los organizadores de casas
de juego. Segin laos informaciones de
diferentes ecpositores, los tocadiscos
expuestos han provocado un cierfo in-
terés, pero no se han conseguido ven-
tas importantes. Por otra parte la ven-

ta de los autométicos de juego —"tra-
gaperras'— ha desbordado fodas las
esperanzas.

En la exposicién no han habido no-
vedades importantes, ni en los apara-
tos de juego. Con todo los visitantes
venidos del continente se han visto sor-
prendidos por los aparatos que permi-
ten jugar a varios jugadores al mismo
tiempo. Como la ley inglesa sobre las
apuestas y el juego, auforiza la insta-
lacién sin control (en cuanto al nime-
ro) de aparatos "tragaperras” en las
salas de juego, la atencién se ha cen-
trado sobre tales aparatos. Los apara-
tos alemanes adaptados a la moneda
briténica han producido un vivo infe-
rés asi como los aparafos de juego,
ya conocidos, provenientes de Austra-
lia y Estados Unidos. Ninguna novedad
ha sido expuesta referente a distribui-
dores o "Pin-Ball”,

En resumen se puede decir que los

S

- TUTTI
FRUTTI

O del

resultados de la exposicion son satisfac-
torios a pesar de la natural reserva de
los compradores que esperan una refor-
ma en la ley sobre el juego.

Contra la Televisién automdtica

La Unién Inglesa del Cine ha presen-
tado a la Cdmara de los Comunes vy
a la Camara de los Lores una memoria
en la que se expresa en contra de la
infroduccién de un programa de fele-
visién automdtico. La Asociacién teme
que una Televisién de tal naturaleza,
en la que no se puede escoger el pro-
grama, sino insertando una moneda,

B

» ROBERT JUBAL
TRAVESERA DE GRACIA, 86

BARCELONA (6)
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en la ven-
provogue un nuevo re+roc;eso e .
ta de entradas en los cines. La socie comerﬂal canal Romagoga' s.A
dad que, en esta Union, cuenta con la .
mayor parte de los miembros, la Rank ——
Organisation, no se ha so|ic§lor|zodo con
el punto de vista de la Unién. Se sqSe
que esta Organizacién ha establecido
un sistema de televisién pagante, en
combinacién con una empresa prlvodo
de televisién.

BELGICA

Base juridica para los medidores auto-
mdticos de tiempo en los aparcamien-
tos

Se ha presentado ante el Parlamento
Belga un proyecto de Ley que pretende
otorgar a los municipios el derecho
de instalar medidores autométicos de
tiempo en los aparcamientos. La Co-
misién responsable del Senado ya ha
aprobado este proyecto.

ITALIA

Las apuestas automdticas

En el Hipédromo de Agnanobei,
cerca de Népoles, para evitar las colas
ante las taquillas de apuestas, se van
a instalar aparatos automdticos que
mediante lo insercién de monedas dis-
tribuirdn los boletos de apuestas. Se
escoge el caballo sobre el que se quie-
re apostar, se pulsa el botén que lleva
el nimero correspondiente y ya estd
efectuada la apuesta. Este sistema per-
mite, también, escoger el ganador y el
"colocado"”.

Juegos autométicos a pesar de la pro-
hibicién ‘

A instancia de un alcalde de un pe-
quefio pueblo cercano a Népoles la po-
licfa ha manifestado que en nume
restaurantes s existe

ﬂ?f' @
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a ltalia a causa de las dificultades con
la policfa americana. Las pesquisas de
la policia italiana se han visto dificulta-
das por el silencio de los propietarios,
que se niegan a dar detalles sobre los
explotadores de los juegos, por temor
a que éstos se venguen.

También en Florencia las autoridades
se han visto obligadas a recordar que
los "tragaperras” estén prohibidos en
cuanto los explotadores italianos inten-
taban poner en servicio aparatos com-

prodos de ocasién en distintos pafses
europeos.

BULGARIA

Tecadiscos automdéticos en los Balnea-
rios del Mar Negro

El Gobierno bilgaro quiere aumen-
tar la atraccién de los balhearios, muy
frecuentados por los turistas de los
pafses del Telén de Acero, instalando
tocadiscos aufomdticos en los restau-
ranfes. Para ello en el afio 1963 se
importarén 500 focadiscos.

o i e
o R
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HUNGRIA

Juegos automdticos en Hungria

En la Gltima semana de enero la pri-
mera sala de uegos automaticos ha
sido instalada en Budapest. Semejantes
sala de juego deben ser instaladas en
todo el pafs. Estas salas estaran regi-
das por el Estado.

AUSTRALIA
Un cambiador de billetes

Un inventor australiano, M. K. Bao-
feman, ha consfruido un aparato cam-
biador de billetes, y ha anunciado que
habfa solicitado la patente. Segln sus
declaracionses el aparto rehusa los bi-
letes falsos. Sin embargo los billetes de
5 libras falsificados hace algunos anos
con notable perfeccién, podrian enga-
far a la maquina. El inventor se excusa
diciendo: "Habida cuenta que estos
billetes han engafiado incluso a los me-
jores especialistas, no es raro que en-

gafien a una mdaquina .

Cambiador de billetes de dolar

<14l -
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Distribuidor de bebidas frias

URSS.
¢Coca-cola en el Telén de Acero?

Segiin informaciones de la prensa, lo
Unién  Soviética, habfa adquirido g
férmula de la Coca-Cola a los fabri-
cantes americanos. Se tenfa la inten-
cién de instalar en Rusia aparatos de
venta automética de Coca-Cola.

Una bebida similar se vende ya en

Yugosslavia, bajo el nombre de You-

go-Cola.

o

(Viene de la pdging 138

Informacién completa...

va publicacién. En efecto: la Bolsq de
Valores como una de las piezas bésic,
del mercado de capitales exige un a0,
do de eficiencia notable; lg sensibilidaq
de repercusiones que la mismg registrg
sufre y transmite, fuerzan la convenien.
cia de preparar toda suerte de dispo.
sitivos para elevar su capacidad de cq.
nalizacién y distribucién de recursos,

Y uno de los caminos idéneos para
lograr los fines que a corto y a largo
plazo ha de cumplir la Bolsa, reside pre-
cisamente en la informacién veroz y
contrastada. De este modo se fortale-
ceran hébitos y se disiparan incertidum-
bres y recelos. Informacién completa y
auténtica. Y a la vez publicacién perié-
dica de estudios y noticias. Hemos di-
cho en multitud de ocasiones que la
etapa presente de la economia espafo-
la estd cargada de exigencias. Ni una
sola de las piezas institucionales pibli-
cas o privadas que integran el conjun-
to de la economfa nacional puede sus-
traerse a las exigencias de nuestro tiem-
po. Serfa injusto olvidar la serie.de
aportaciones que se han ido producien-
do en los Gltimos afios. Es cierto que en
muchos sectores predomina el folklore
y la ligereza, pero afortunadamente las
manifestaciones positivas, rigurosas Y
expertas van multiplicandose. El Nime-
ro de los astrélogos —por lo menor en
proporciones relativas— decrece: '|0
cual no deja de ser una buena noticia.
Y ahora entre las manifestaciones po-
sitivas y nefamente profesionales h‘?‘




PIN - BALLS DE WILLIAMS ELECTRONIC MANUFACTURING CORP.

A continuacion facilitamos una lista de los aparatos "Pin-Ball” de la casa
Williams, aparecidos desde 1955 hasta 1961 inclusive. Esta informacidn nos ha
sido facilitada por Automatic, S. A. representante en Espaha de dicha casa.

2955
Three Deuces Agosto
Smoke Signal Octubre
Regatta Noviembre
Snafu Diciembre
. 956
Tim - Buc - Tu Enero
Piccadilly - 2 jugadores Mayo
Hot Diggity Mayo
Surf Rider - 4 jugadores Mayo
Super Score Junio
Fun House - 4 jugadores Agosto
Perky Septiembre
I 95/
Shamrock - 2 jugadores Enero
Starfire Enero
Cue Ball Febrero
Gay Paree - 4 jugadores Junio
Hi - Hand Junio
Arrowhead Julio
Naples - 2 jugadores Julio
Kings Agosto
Reno Octubre
Steeple Chase Noviembre
Jig Saw Diciembre
958
Kick Off Enero
4 Star Julio
Satellite Agosto
Turf Champ Agosto
Gusher Septiembre
Noviembre

3D

959
Tic Tac Toe Enero
Crosswords Abril
Spot Pool Julio
Sea Wolf Agosto
Golden Belle Octubre
Club House Noviembre
Rocket Diciembre
Fiesta - 2 jugadores Diciembre
L.960
Golden Gloves Enero
il Febrero
Nags Marzo
Serenade - 2 jugadores Mayo
Darts Junio
Music Man - 4 jugadores Julio
Jungle Agosto
Viking - 2 jugadores Septiembre
Black Jack Noviembre
Magic Clock - 2 jugadores Diciembre
.96
Bobo Enero
Highway Febrero
Caravelle - 4 jugadores Marzo
Hollywood - 2 jugadores Mayo
Ten Spot Junio
Double Barrel - 2 jugadores  Agosto
Skill Ball Septiembre
Reserve Octubre

- M3 -
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PRECIOS

Ventamatic 60
Sinfonola 24
Bumper BL 108
Colorin Penalty
~ Colorin
- Diana

ORIENTATIVOS DE APARATOS USADOS

Distribuidor
Tocadiscos
Pin - Ball
Pin Bﬁ“

Autométlc, S. A.
GBDASA

Lﬂgiﬁ’i&
Petaco
Petaco

PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS NUEVOS
Aparato Tipo Fabricante ]

Trapecio Pin - Ball CoHMR @ 22:(())(())(())—
Trinidad Pin - Ball Q. NG il
Sinfonia Pin - Ball GC..M G 24 -OOOI .
Sinfonola 96 Tocadiscos GEDASA 60-0001—
Ventamatic 62 Distribuidor Automatic, S. A. 8.800" —
Sur - Me Distribuidor Azkoyen 00~
Habilin (G) Pin - Ball Escardibul 38.000'—*
Habilin (P) Pin - Ball Escardibul 2302 ="
Autobol Pin - Ball Sanchis 27.000¢ . *
Bumper BL 108 Pin - Ball Laguna 15.000' - *
Bumper BL 110 Pin - Ball Laguna 17.000" —*
Bumper BL 112 Pin - Ball Laguna 19.000°—*
Bumper BL 114 Pin - Ball Laguna 23.000'—*
Futbolin Gol Futbolin Laguna 10.000'—*
Tour Pin - Ball Petaco 31.200'—*
Volando Alto Pin - Ball Vaher 25.000" —
Carrera de Caballos  Pin - Ball Stuar 35.000'—
Sideral Senior Pin - Ball F. A. E. R. 27 000" —*
Sideral Junior Pin - Ball F. A. E. R,




ANUNIGIOS POR P o BE A4S

En esta seccion publicamos las ofertas de compra, venta, efc. de aparatos automdticos
accionados por monedas y sus accesorios, et. bajo las siguientes tarifas:

Cada linea 10'- ptas. (minimo 5 lineas, 'unas 150 letras)

Como tnica direccion constard la de *“E] Mundo del Automdtico” que, a su vez,
remitird las cartas recibidas al anunciante interesado,
Los originales deben llegar a nuestra redaccion antes del dia 26 de cada mes acompa-

fados de su importe por cheque o Giro Postal.

Compraria futbolines seminuevos y usa-
dos en buen estado. Escribir a “El Mun-
do del Automético” n.° 4. Libertad, 28

Barcelona (12).

Busco local en Barcelona, dedicado a
la explotacion de juegos de salén. Escri-
bir a “El Mundo del Automatico” n.° 5
Libertad, 28 - Barcelona (12).

Si Vd. sabe donde puedo encontrar
méquinas autométicas antiguas, preferible
fabricadas antes de 1.900 y en todo caso
antes de 1.936, escriba a “El Mundo de
Automético” n.° 8. Libertad, 28 - Barce-
lona (12).

Vendo tocadiscos ‘‘Sinfonola 24" esta-
do impecable. Escribir a “El Mundo del
Automatico’ n.° 13. Libertad, 28 - Barce-
ona (12).

AL TOMATICOS . O M

PRIMER FABRICANTE EN ESPANA DE
APARATOS ELECTRONICOS DEL “MILLON*

Consulte precios y modelos a nuesiros Representantes

en provincias, o a Fabrica directamente.

DELICIAS, 27-29
TELEFONO 53078
MARACGOZA

L Ak .
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LO% DERECHOS "DEEUTOR

El uso en locales plblicos de toca-
discos, tanto los simplemente mecdni-
cos como los autométicos, accionados
por ficha o monedas, estd4 incurso en
el devengo de "derechos de autor'.
Estos derechos de autor alin cuando de
primera infencién parecen ser una suti-
leza o una sombra desmedidamente
alargada de la innegable propiedad
que sobre sus obras ostentan los auto-
res intelectuales (mdsica, literatura, et-
cétera), en el transcurso de pocas dé-
cadas se han consolidado de tal for-
ma que incluso la utilizacién de un
aparato televisor en un establecimiento
plblico (bar, restaurante, hotel) deven-
ga tales derechos de propiedad.

El "Autor", representado por la "So-
ciedad general de Autores de Espafia”,
estd presente en los rendimientos de
su obra, hasta el agotamiento de la
misma. Sfrvanos de consuelo y leccién
el que ésta defensa de unos intereses
se l'eva a término tan perfectamente
aquf como en cualquier otro lugar del
anchuroso mundo.

Este introito es vélido para disipar
la sorpresa del propietario de un foca-

iscos automético, que se ve en la ne-
cesidad de contratar con la Sociedad
de Autores una tarifa pre-establecida
Por ésta, para la utilizacién del toca-
discos. El motivo legal, el motor que
Impulsa esta obligacién de pagar unos

erechos de ejecucién musical, ain
cuando mecdnica, lo hemos anticipado
més arriba.

Es decir, lo gravado por los derechos
© aufor, es la ejecucién plblica de

musica, sea mediante discos, rollos, gra-
mola e incluso la radiodifundida sobre
la cual el contratante no tiene posibi-
lidad de seleccién ni interviene en la
programacién. Se ejecuta una mdisica,
suenan unas notas musicales porque ha
habido un "autor" y este autor no de-
clina de su derecho de percibir un
cénon tantas cuantas veces se utiliza
su facundia creadora, de modo que
pueda estimarse lucrativo para una ter-
cera persona.

Ahora bien, como sea que esta utili-
zacién, su frecuencia, su rendimientoo
econémico (sobre el cual en buena [6-
gica deberia percibir sus derechos el
autor de la obra), es précticamente de
imposible control, la Sociedad de Auto-
res propone un contrato, que en rigor
es un "concierto”" (y nunca mds ade-
cuada la expresién). Se establece una
cantidad mensual, con arreglo a tarifa-
tipo fijada por la Sociedad segtn la
categorfa y clase del establecimiento,
y... se acabd. El titular del estableci-
miento donde existe el tocadiscos paga
esa cantidad alzada, la Sociedad la
cobra y la abona a los autores —de
los discos que integran el catélogo del
tocadiscos. :

Caracterfstica curiosa, es que la can-
tidad pagadera segiin contrato, s se
trata de tocadiscos automético (accio-
nados por monedas o fichas) y que la
Sociedad llama "de hucha”, es un 70 %

mds elevada que la de los simplemente
o
mecdnicos o gramolas,

(Contintia en la pdgina 150)
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Observando

De fuentes generalmente bien
informadas, nos comunican que
una empresa espafiola procederd
a la importacion de 800 tocadiscos
automadticos.

Poco a poco aumenta el nimero de
empresas del automdtico que nos in-
forman directamente de sus activida-
ces. Que la informacién es necesaria
ya nadie lo duda.

*

Nos anuncian que Automatic, S. A.
ofrecerd una cena de hermandad o to-
dos los miembros de la industria, acom-
Panados de sus esposas. Asistirdn tam-
bién delegados de la sucursal de

Madrid.
*

Un lector de o popular revista SP
dice que los aparatos distribuidores son
“Mpletamente indtiles. ¢Desde cuando
% llama. inufilidad ol hecho de servir af

Un representante de una casa
fabricante de boleras automdticas
ha venido a Espafia en fecha re-
ciente, y se ha puesto en contacto
con dos casas de Barcelona y una
de Madrid, con vistas a una posi-
ble cooperacién,

¢Por qué cuesta tanto averiguar |la
direccién de un fabricante de tocadis-

cos de algin pueblo de la provincia
de Lérida?

Anteriormente habfamos anunciado
la aparicién de un nuevo distribuidor
de chiclés. El tiempo pasa y el fabri-
cante de "Pin-Ball" no ha lanzado, to-
davfa, su distribuidor. Esperemos que
no sea tarde.

¢Por qué todavia no han conseguido
los industriales espafioles deslindar el
factor fabricacién del factor venta-ex-
plotacién?

--149 .



(Viene de la pdgina 147)

Los derechos de autor

El sistema no es repudiable, ya que
sin perjudicar a ninguno de los infere-
cados en la explotacién de un tocadis-
cos, facilita dentro de una simplicidad
bastante conseguida, que todos "es’ré.n
dentro de la ley". Ahora bien, una opi-
nién personal se nos escapa. Y ésta es
la poca flexibilidad que entendemos
existe en el seno de la Sociedad, al su-
jetarse ésta, y sujetar al contribuyen-
te, @ unas tarifas-tipo que en ocasio-
nes pueden ser gravosas de tal modo
que hagan imposible la explotacién co-
mercial ya desde sus inicios, por no dis-
cernirse otros extremos que los antes
sefialados: clase de establecimiento y
categorfa dentro de un ramo. Creemos
recordar que en esta misma revista se

sefialé una protesta colectiva en Frap.
cia contra la Sociedad que en aquel
pafs ostenta la defensa de los intereses
de los autores.

E|l recuerdo del manido refran de Iq
gallina de los huevos de oro no es po-
sible evitarlo. Por vulgar y por lo con-
firmado como lo vemos en tantos y
tantos aspectos. Més creemos que no
ser4 asf en este caso.

Y finalmente, una pregunta a los
lectores interesados. ¢Conocen algin
caso en que la Sociedad de Autores ha
tenido en cuenta alguna circunstancia
aspecial no tarifada, confratando una
cuota aHpica, es decir, inferior a lo
que correspondiera por la tarifa-tipo?
Serfa interesante y confortadora una
respuesta afirmativa.

J. M. TODA

(Viene de la pdgina 128)
Cartas al Director

a dirigir preguntas e informaciones de
orden técnico y constructivo a los di-
versos fabricantes de mecanismos elec-
tro-automdticos, considero que serfa
esta una poderosa fuente informativa
para los posibles compradores, y en
ella no tendrfan mas remedio estos fa-
bricantes que dejar al descubierto de-

talles que obtengo la conclusién de que
no tienen el menor interés que sean

conocidos, aunque después de ser ad-
quiridos vengan las defraudaciones. —
También resultarfa interesante y bene-
ficiosa, exponer sugerencias e ideas de
orden técnico y constructivas, obteni-
das de la préctica usuario durante el
manejo y explotacién "cara al pablico"”
usuario.

RESPUESTA

La Direccién de Electromecanicas,
JAPSA, es la siguiente: Santa Eulalia,
68, Hospitalet (Barcelonal).

Referente al resto de su carta, he-
mos preferido redactar la Editorial, que
darle la respuesta concreta a Vd. Gni-
camente. Sin embargo ahi queda su
carta por si puede interesar a alguien,
o alguien quiere contestarle. |

¥ i €0

i

Muy Sr. mfo: |

En su nimero del mes de marzo
anotan que en esta ciudad condal exis-
te una empresa dedicada entre otras
actividades o la verta de meteria
piezas de recambio de b
"Pin-Boll", C’Qrﬂdec}@nd@ o
dicarme su direccién,




musica \
Mayores
eneficios

He aqui la maquina que
le propercionara mas
clientes y... con

MAS CLENTES, ‘
i MAYORES GANANCIAS].

Tocadiscos L e
automatico de
alta fidelidad



